X3 : Tippecanoe, Indiana - Engagement stratégique et développement de
partenariats (20 e-mails)

X3.001 : Le Pont sur la riviére Wabash - Etablir les premiéres connexions
Dates : du 2 au 8 décembre 2024 (du lundi au dimanche)
(Inspiré des ponts emblématiques de Tippecanoe qui relient les communautés)

Contexte :
Dans le cadre de I'expérience publique et ouverte de Matrix Kids Cards Publishing a
Tippecanoe, nous explorons la possibilité de collaborer avec ou d’acquérir « Legal Shield
Tippecanoe », un cabinet local de droit de la propriété intellectuelle rencontrant des
difficultés financiéres. Ce processus est non seulement un exercice de création de
partenariats, mais aussi une opportunité de partager ouvertement notre parcours visant a
renforcer les droits de propriété intellectuelle dans le secteur de 1'éducation de la petite
enfance.
Objectifs :
1. Etablir une premiére connexion avec Legal Shield Tippecanoe et présenter I'intérét
de Matrix Kids Cards pour un partenariat ou une acquisition.
2. Instaurer un ton transparent et axé sur la communauté pour des négociations
alignées sur les valeurs des deux organisations.
3. Expérimenter en toute transparence en partageant publiquement notre processus de
contact, en invitant a des retours pour affiner notre approche.

Etape 1 : Recherche préparatoire (Jour 1)
Avant d’initier le contact, 'équipe doit :

e Rassembler des informations sur Legal Shield Tippecanoe, notamment :

o Actualités récentes, activités communautaires ou défis auxquels le cabinet a
été confronté.

o Personnes clés dans 'organisation, leurs réles et leurs contributions a la
communauté.

o Identifier des valeurs communes ou des liens locaux pouvant renforcer notre
premier argumentaire, comme des événements locaux soutenus en commun ou des
relations mutuelles dans le réseau éducatif de la petite enfance de Tippecanoe.

o Documenter des points de discussion potentiels pour les e-mails ou appels de suivi,
notamment autour des objectifs communs en matiere de protection de la propriété
intellectuelle et de service communautaire.

Note : Puisque ce processus est public, ces étapes de recherche et leurs résultats seront
partagés sur notre plateforme ouverte pour inviter les commentaires et suggestions de la
communauté.

Etape 2 : Premier e-mail de contact (Jour 1)

E-mail Matrix Kids a Legal Shield Tippecanoe

Objet : Explorer une opportunité de partenariat transparent
Bonjour [Nom du contact du cabinet],



Je m’appelle [Votre prénom)], et je vous écris au nom de Matrix Kids Cards Publishing, une
entreprise dédiée a 'amélioration de I'éducation de la petite enfance et a la protection de la
propriété intellectuelle. Nous suivons le travail de Legal Shield Tippecanoe dans la défense
des droits de propriété intellectuelle, et nous pensons qu’une collaboration pourrait étre
mutuellement bénéfique, particulierement en ces temps difficiles.

Dans le cadre d’'une expérience publique et ouverte, nous explorons des partenariats et
acquisitions potentiels qui pourraient non seulement soutenir votre cabinet mais aussi
contribuer a renforcer un réseau solide de protection de la propriété intellectuelle a
Tippecanoe. Nous serions ravis d’en discuter davantage.

Bien cordialement,

[Votre prénom]

Matrix Kids Cards Publishing

Etape 3 : Réponse simulée de Legal Shield Tippecanoe (Version publique)
Réponse de Legal Shield Tippecanoe

Objet : Re : Explorer une opportunité de partenariat transparent

Bonjour [Votre prénom],

Merci pour votre message. Nous apprécions votre transparence et ouverture d’esprit — c’est
rafraichissant de voir une entreprise aussi engagée a partager son parcours avec la
communauté. Nous sommes ouverts a discuter des options qui pourraient stabiliser notre
cabinet et apporter de la valeur a Tippecanoe. Pourriez-vous préciser quel type de
partenariat ou de soutien Matrix Kids envisage ?

Cordialement,

[Nom du contact du cabinet]

Legal Shield Tippecanoe

Etape 4 : Script pour un premier appel téléphonique (Jour 3)

Objectif : Débuter la création de liens, renforcer I'éthique de notre expérience publique et
explorer les moyens de soutenir Legal Shield Tippecanoe.

Appel de Matrix Kids a Legal Shield

Matrix Kids : Bonjour, [Nom du contact du cabinet]. Merci beaucoup pour votre réponse et
pour étre ouvert a cette discussion ! Nous apprécions énormément le travail que Legal Shield
a accompli a Tippecanoe, et nous pensons qu’il y a un véritable potentiel ici.

Legal Shield : Merci, [Votre prénom]. Nous sommes intéressés, mais nous aimerions
comprendre & quoi cela pourrait ressembler.

Matrix Kids : Bien str ! Nous voyons cela comme une opportunité d’explorer deux pistes
possibles. La premiére serait une acquisition compléte ou Legal Shield fonctionnerait comme
la branche exclusive de propriété intellectuelle de Matrix Kids. Sinon, nous pourrions
discuter d’un partenariat plus souple dans lequel nous fournirions des ressources, et Legal
Shield conserverait son autonomie tout en bénéficiant de nos recommandations de clients
en propriété intellectuelle.

Legal Shield : Cela semble prometteur. Notre principal défi est de garder nos clients en
raison de contraintes budgétaires, et un flux régulier de clients serait inestimable.

Matrix Kids : Absolument. Nous aimerions établir Legal Shield comme le principal



défenseur de la propriété intellectuelle pour les matériels d’éducation de la petite enfance
dans la région. Ceci est une expérience ouverte, donc chaque étape sera documentée. Cela
vous convient-il ?

Legal Shield : C’est inhabituel, mais nous y sommes ouverts. Je devrai tout de méme
consulter mes partenaires.

Etape 5 : E-mail de suivi avec conditions transparentes (Jour 4)

Objet : Proposition de conditions pour une expérience de partenariat transparent

Bonjour [Nom du contact du cabinet],

Merci pour cette excellente conversation ! Dans le cadre de notre expérience ouverte, nous
souhaitons partager avec vous les conditions suivantes pour plus de transparence et inviter
vos commentaires ou ceux de la communauté.

1. Canal client : Matrix Kids recommandera des cas de propriété intellectuelle liés
aux matériels d’éducation de la petite enfance a Legal Shield, offrant ainsi un flux
régulier de clients.

2. Visibilité communautaire : Legal Shield sera reconnu publiquement comme le
partenaire officiel de Matrix Kids en matiére de propriété intellectuelle, ce qui, nous
I’espérons, renforcera le soutien local.

3. Soutien opérationnel : Matrix Kids fournira une avance pour aider aux dépenses
opérationnelles et documentera ce soutien de maniere ouverte dans le cadre de
notre expérience.

Merci de nous faire part de vos réflexions. Nous nous engageons a adapter ces conditions en
fonction des retours.

Cordialement,

[Votre prénom]

Matrix Kids Cards Publishing

Etape 6 : Réflexion communautaire et invitation aux retours (Jour 5)
Pour préserver la nature ouverte et expérimentale de ce projet :

e Invitez les retours publics sur les conditions proposées et 'approche, en mettant
l’accent sur la transparence du processus.

e Encouragez les membres de la communauté de Tippecanoe, y compris les clients de
Legal Shield et les soutiens de Matrix Kids, a partager leurs pensées sur les
avantages et les améliorations potentielles du partenariat.

e Publiez un résumé des réponses ainsi que les réflexions de Matrix Kids sur les
retours recgus.

Etape 7 : Revue et préparation pour la semaine 2
En analysant les retours recus, Matrix Kids :
e Ajustera 'approche de négociation en fonction des idées de la communauté, y
compris des demandes ou préoccupations spécifiques exprimées.
e Préparera des points de discussion pour les prochaines étapes de 'exploration du
partenariat.
e Programmera une deuxiéme réunion avec Legal Shield Tippecanoe pour



approfondir les termes et explorer les soutiens supplémentaires nécessaires.

Notes clés

Transparence de ’expérience ouverte : Chaque étape, y compris les brouillons,
les réponses et les retours, sera rendue publique. L'objectif est de modéliser un
processus de négociation transparent et axé sur la communauté.

Ton amical et chaleureux : Chaque interaction doit étre sincére et engageante, en
évitant le langage purement formel ou corporatif. Nous visons une « chaleur
printaniere » qui invite a collaborer davantage.

Engagement communautaire : Encourager la communauté de Tippecanoe a
contribuer tout au long du processus aide a batir la confiance et démontre un
engagement envers les valeurs locales.



